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Walter Vanthielen *

" Internationale economie: een review

Trefwoorden: internationale economie; internationale economische
betrekkingen; economische ontwikkeling; internationale
economische instellingen

De publicatie van een Nt ederlandstalig handboek internationale economie vormt de aan-
leiding om een overzicht en bespreking te wijden aan de veranderde wetenschappelijke
inzichten en beleidsbekommernissen van de laatste 25 jaar in het domein van de interna-
tonale economische betrekkingen. De auteurs van het handboek zijn verbonden aan de
Universiteit Antwerpen en de Universiteit Gent.

Inleiding

Drie Antwerpse economen publiceerden eind 2002 een nieuw handboek
Internationale economie, bestemd voor de Nederlandstalige markt.! Het
siert de auteurs (en de uitgeverij) dat ze dit omvangrijke project hebben
durven te ondernemen. Nederlandstalige handboeken voor het studie-
gebied (algemene) economie zijn vrij zeldzaam. Als redenen kan men
opgeven: het kleine aantal studenten dat kiest voor dit studiegebied en
de beperkte omvang van de Nederlandstalige markt. Ten slotte brengen
universiteiten heden ten dage meer waardering op voor wetenschappe-
lijke publicaties dan voor het schrijven van handboeken.

1 Cuyvers, L, R Embrechts, G. Rayp (2002), Internationale economie, Antwerpen - Apel-
doom, Garant, 528 blz. L. Cuyvers en R. Embrechts zijn beiden verbonden aan de facul-
teit TEW UFSIA-RUCA van de Universiteit Antwerpen. G. Rayp (voorheen RUCA) is
nu verbonden aan de Universiteit Gent.

* Limburgs Universifair Centrum

Economisch en Sociaal Tijdschrift, 2003/1, blz. 73-95
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In de jaren zeventig was de markt voor handboeken internationale
economie wel meer actief op dit gebied. Wij verwijzen naar de werken
van E. de Roos (1971), A. Ketting (1973) en ].C.P.A. van Esch (1978) aan
Nederlandse zijde. Voor Belgié is er het handboek van FR. Vanes en
J- Blomme (1970), M.A.G. Van Meerhaeghe (1972) maar vooral het stan-
daardwerk van R. Embrechts en A. Taymans (1976)%. Beide auteurs ver-
zorgden het vak en het seminarie Internationale Economie aan de UFSIA.

Dit werk vormt nog steeds de kern van het nieuwe boek, aangevuld met

nieuwe theoretische inzichten en resultaten van empirisch onderzoek.
Het nieuwe haridboek steunt ook op diverse publicaties van een coau-
teur (vnl. Cuyvers, 1998 en Cuyvers en Kerremans, 1997).8 Daarnaast is
er ook een hele evolutie geweest in de thema’s en bekommernissen die
worden behandeld door de economische:-theoretici en het beleid van
nationale en internationale economische instellingen eveneens bepalen.
De bedoeling van deze bijdrage bestaat erin een overzicht en bespre-
king te wijden aan de veranderde wetenschappelijke inzichten en
beleidsbekommernisseri van de laatste 25 jaar tegen de achtergrond van
het nieuwe handboek.
Volledigheidshalve vermelden we nog twee recente studieboeken over
internationale economie die in het Nederlandse taalgebied werden
gepubliceerd. Er is allereerst het handboek van H. Jager, C. Jepma en
E. Kamphuis (1996). Dit boek is meer beschrijvend van opzet. Daaren-
boven richt het zich tot studenten van de Open Universiteit, waar zelf-
studie de werkmethode is. Verder is er nog een recent werk van Ch. van
Marrewijk (2002), verbonden aan de Erasmus Universiteit Rotterdam.
Dit handboek is in het Engels geschreven en behandelt, zoals het eerste

werk van Embrechts en Taymans, uitsluitend de resdle internationale
economie. )

Het boek van Cuyvers e.a. behandelt zes grote thema’s, die een volledig
overzicht bieden voor iedereen die wil weten hoe de internationale eco-
nomie heden ten dage functioneert en geinteresseerd is in de internatio-
nale economische relaties. Ten eerste is er de theorie van de internatio-
nale handel en de buitenlandse handelspolitiek. Dat is de hoofdmoot
van wat men noemt de ‘reéle’ internationale economie. De oorzaken en

2 Embrechts, R.en A. Taymans (1976), Reéle internationale economie, Leiden - Antwerpen,
Stenfert Kroese, 390 blz; tweede druk 1979, 402 blz.
3 Cuyvers, L. (1998), Internationale handelspolitiek, Leuven-Apeldoorn, Garant, 259 blz.

Cuyvers, L. en B. Kerremans (1997), Internationale economische organisaties, Leuven, Ga-
rant, 332 blz.

74

- economische stabilisatieopdracht te

an vrijhandel (hoofdstuk 2) vx.forden er 111’ce231:1155;52'1;3’:(,i ::1 c‘:ir(;%gt
d de (nefaste) gevolgen van protectie (hoofdstuk 4). L e
— uld met twee bijkomende onderwerpen: de rol van bui ands
aa'mgev i mt :noen en de multinationale onderneming (hoofds d)
s m:fs enr;i)mische integratie inclusief ujteraard.d? EU (hootful;
en reglo];z he ti‘ioonetajre deel van de internationale economie (hoofl;:lsd
Z;ué(ei)z;mdelzn de auteurs de problemen waarmee r;aﬂog;lehix;\e; :C re(:
e i gecoffirr?rllﬁleee;fltzv vzfet:;l het bereiken van
intern evenwicht (volledige tewerkstelling en Prijsstabﬂltelt) fn i);tzgr;
intern icht (eveniwichtige betalingsbalans en wisselkoers). He zeve ;
zi?a:;te h(fofdstuk is gewijd aan de relatie tussen handel, internationa

lisatie en ontwikkeling.

gevolgen v

1. Internationale economie in vogelvlucht

£ andere landen. Het verschil tussen internationale fen
wordt juist gevormd door het bestaan van natio

ij de manier
iti i ft in; ende gevolgen voor
e PO oo o hIeIicemaingzaIe ruil wordt eerst geconfron-

op de ruil plaatsheeft. : eonfron
:Z:::l gmet het bestaan van nationale munten en daardoor met

zaak van wisselkoersen. Verder verschillen landen door hun (ﬁ[s:dztcﬁe
handelspolitiek en het gevoerde binnenlandse macro-e; nomische
nale' aIlS iunnén een impact hebben op de normale handelss !
belcelld. oneiZZtitieve positie van sectorer. Ten slotte st.elt men Vgst (:11:; Izlraon ‘
ed?lctei}ecfactgren relatief gezien meer mobiel zijn op binnerlands v

op internationaal viak.

Landen ruilen me
interregionale handel

De ruil tussen landen kan betrekking hebben op goederen, iie;z’;&laéletlesrz
aciiva De goederenruil vormt het belangrijkste aandeel van de

teiten, toerisme, COI[SU.].UIL enz. Dlt aaIldeel sty gt m de W ereld]:lalldel.
4 7 g

‘asset trade’ of ¢

tte bestaat er ook een “asset trac _ ' en in °¢

iinmilzan directe buitenlandse investeringen of gttemz.intionalaer liltx;;nheeﬁ
kapitaalstromen. Door de liberalisering van de financiele m ‘

deze component een hoge viucht genomen.

de wereld te benaderen als een plaats

e e o aenald ermden en waarbij de productiefactoren

waar alleen goederen geruild wor

75




arbeid en kapitaal internationaal niet mobiel zijn. Dit is het neoklassieke
economische model van de internationale handel. Daartegenover zijn er
fnodelle.n die nagaan wat de oorzaken en gevolgen kunnen zijn van vrije
internationale kapitaalbewegingen (reéel of financieel). Ten slotte is er
de tggenstellh1g tussen vrij verkeer van goederen (vrijhandel) en de be-
perkingen op vrije arbeidsmobiliteit (migratie).

Het eerste hoofdstuk bevat een reeks statististische gegevens die aanto-
nen dat de periode na Wereldoorlog IT wordt gekenmerkt door een toe-
nemende internationalisatie van nationale economieén. De tendens zou
de laatste kwarteeuw duidelijk versneld zijn, zowel wat de internatio-
nale handel in goederen als wat de internationale kapitaalmobiliteit
b.etreft. Gemakshalve worden die ontwikkelingen dikwijls ‘globalise-
ring’ genoemd.

De juiste betekenis van deze modeterm is niet altijd eenduidig. De
auteurs concluderen dat voor de meeste landen, ook Belgié en Neder-
land, de openheidsgraden (ratio goederenuitvoer/BBP) aan het einde
van de twintigste eeuw maar marginaal verschillen van die aan het
begin van de twintigste eeuw (zie tabel 1.4, blz. 33). Wanneer ze echter
naar de evolutie kijken van de openheidsgraden in vaste prijzen (d.i. in
reé.le termen), is er wel een uitgesproken toename van de internationali-
satie over de beschouwde periode (zie tabel 1.5). Voor de industrielan-
den samen bedroeg dit percentage in 1913 11,2%, tegenover 23,1% in
1987. Voor Belgié zijn de percentages respectievelijk 17,5% en 52 5,%. Dit
betekent dat ons land voor zijn welvaartsniveau in grotere matelvan het
buitenland afhankelijk is geworden.

2. Theorie van de internationale handel

Het 1.<oninginnenstuk van de handelstheorie vormt ongetwijfeld de
theorie van het comparatieve kostenvoordeel van D. Ricardo. Daarmee
zetten de economen zich af tegen het mercantilisme. De mercantilisten
beschouwen handel als een zero-sum game: winst van het ene land (via
export) betekent een gelijkaardig verlies voor het andere land (import)

Handelspolitiek dient in de eerste plaats een surplus op de handelsba—'
lans na te streven. Dit vertaalt zich in een instroom van goud, hetgeen
de Ir.lat.eriéle welvaart verhoogt. Deze gedachtegang heeft het,handels-
beleid in Europa gedomineerd van de 16de tot de 18de eeuw (Beutels

1991). Flarden van mercantilistisch denken vindt men nog steeds terug,;
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bij bepaalde politici en in de publieke opinje. Voor een economist is
export in de eerste plaats een middel om import te betalen en geen doel
op zich. Invoer geeft de consument toegang tot een bredere waaier van
producten, die daarenboven goedkoper zijn dan eigen productie. De
revolutionaire idee van Ricardo bestaat erin aan te tonen dat beide lan-
den voordeel halen uit de internationale ruil, ook al is het ene land over
het volledige gamma van producten, in absolute termen, productiever
dan het andere. De essentie van Ricardo’s model ligt in een vergelijking
tussen de comparatieve kostenverschillen. Het meest productieve land

" zal zich specialiseren in die producten waarin zijn relatief (of compara-
 tief) voordeel het grootst is. Het minst productieve land zal zich specia-

liseren in die producten waarin zijn -comparatief kostennadeel het
Kleinst is. Specialisatie en ruil volgens de comparatieve voordelen zal in
beide landen de welvaart verhogen. Dit subtiele onderscheid wordt
door beleidsmakers en de publieke opinie nog altijd niet correct begre-
pen; denk maar aan de beschuldigende vinger die wordt uitgestoken
naar zogenaamde lagelonenlanden. De beleidsimplicatie van de klas-
sieke analyse was dat vrijhandel superieur was in vergelijking met pro-
tectie. Engeland heeft dan ook rond het midden van de 19de eeuw, on-
der de regering van Robert Peel, resoluut gekozen voor unilaterale vrij-

handel.

Een zwak punt in het model van Ricardo is dat de oorzaak van compara-
tieve kostenvoordelen niet verklaard wordt. De theorie van Heckscher-
Ohlin (HO), die v66r de Tweede Wereldoorlog werd ontwikkeld, heeft
deze leemte aangevuld. Beide Zweedse economen tonen aan dat rela-
Heve verschillen in factorbeschikbaarheid (kapitaal- versus arbeidsover-
vloedig) het patroon van de handel verklaren. Een tweede belangrijke
voorspelling betreft de gevolgen van handel voor de binnenlandse in-
‘komensverdeling: in het kapitaalovervloedige land zal de vergoeding
voor kapitaal erop vooruitgaan; de schaarse factor arbeid gaat erop ach-
teruit. Het ‘verlies’ voor de productiefactor arbeid kan echter gecompen-
seerd worden door de ‘winst’ van de productiefactor kapitaal. Daardoor
bevinden we ons nog steeds in een win-winsituatie.

Het model van Ricardo en vooral dat van Heckscher-Ohlin worden nog
steeds via empirisch onderzoek g_everiﬁéerd. De eerste économetrische
resultaten van het model van Heckscher-Ohlin waren echter teleurstel-
lend. De Verenigde Staten bleken vooral arbeidsintensieve productén te
exporteren, terwijl men uiteraard het tegendeel zou verwachten. Deze

‘paradox van Leontief’ heeft de aanzet gegeven tot een njeuwe stroom



van verklaringen en modellen, die men.de ‘moderne’ handelstheorie is
gaan noemen.

Deze recente benaderingen vertrekken van de vaststelling dat een aantal
restrictieve veronderstellingen in het model van Heckscher-Ohlin onrea-
listisch zijn: o.m. perfecte concurrentie, constante en dezelfde technolo-
gle, constante schaalopbrengsten. De wereld wordt juist gekenmerkt
door imperfecte markten (oligopolies, monopolistische concurrentie),
door verschillen in technologie, en ten slotte zijn er vele voorbeelden van

sectoren met interne schaalvoordelen of belangrijke externe effecten (‘ex-
ternal economies”’).

De vernieuwingen in de handelstheorie worden ook beinvloed door de
vaststelling dat een groot deel van de handel niet van het type "Noord-
Zuid’ is, waarbij kapitaalintensieve goederen worden geruild voor
arbeidsintensieve (of landintensieve) goederen. Het belangrijkste deel
van de handel is van het type ‘Noord-Noord’, waarbij goederen binnen
dezelfde bedrijfstak worden geruild (intra-industrigle handel versus
inter-industri¢le handel). De nieuwe theorieén hebben getracht model-
len te ontwikkelen die deze kenmerken incorporeren: op markten met
een oligopolie of monopolistische concurrentie worden goederen
geruild die gekenmerkt zijn door productdifferentiatie en toenemende

schaalvoordelen. Een auteur die een belangrijke aanzet heeft gegeven tot -

deze moderne theorie is P. Krugman. In het handboek worden deze ont-

wikkelingen systematisch en overzichtelijk weergegeven (zie verder
Tharakan, 2002).

Wat in dit deel ontbreekt, is dat geen gewag wordt gemaakt van het
zogenaamde ‘specifieke-factorenmodel’. Dit model werd in de jaren
zeventig geintroduceerd. Chronologisch is het van vrij recente datum,
maar analytisch kan men het beschouwen als een speciaal geval van het
model van Heckscher-Ohlin. Het model is interessant. Ten eerste kan
men het beschouwen als een kortetermijnversie van het model van
Heckscher-Ohlin. Ten tweede leidt het tot andere resultaten wat de
gevolgen van handel voor de binnenlandse inkomensverdeling betreft.
Terwijl in het model van Heckscher-Ohlin beide productiefactoren (ar-
beid en kapitaal) mobiel zijn tussen sectoren, wordt nu verondersteld
dat kapitaal specifiek is voor één sector en dus immobiel. Arbeid blijft
uiteraard volledig mobiel. De conclusie van het model voor de in-
komensverdeling luidt: handel heeft een ambigu effect op de reéle lonen;
de vergoeding voor de specifieke productiefactor kapitaal in de export-
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3. Buitenlandse directe investeringen (BDI) en de multi-
nationale onderneming (MNO)

Bij de publicatie van het handboek van Embrechts en Taymans in 1976
was het verschijnsel vant BDI en MNO relatief recent. Terwijl de groei
van DBI v66r 1980 gelijke tred hield met het wefeld-BBP, is er in de peri-
ode daarna een versnelling in deze ratio waar te nemen. In het werk van
1976 werd veel aandacht geschonken: aan de omschrijving van het
begrip MNO, waarbij uitvoerig gebruik werd gemaakt van het stan-

daardwerk van D. Van Den Bulcke (1975). Allerlei typologieén kwamen .

aan de orde. Veel aandacht ging verder naar verklaringen voor het ont-
staan van de MNO. Ook was er grote bezorgdheid inzake de voordelen
maar vooral de mogelijke nadelen van de MINO voor het moederland en
voor het gastland. De nadelen werden vooral geacht van macro-econo-
mische aard te zijn, o.m. autonomie van een nationaal economisch be-
leid, effecten op de betalingsbalans, concurrentie, fiscale aspecten enz.
Voorstellen werden geformuleerd om een ‘Commissie voor de MNO’ op
te richten, wat de nationale overheid meer onderhandelingsmacht ten
opzichte van de MNO zou verschaffen. Ten slotte was men er in 1976 ten
zeerste om bekommerd of de MNO's spontaan de nodige aandacht zou-
den schenken aan wereldproblemen waarop o.m. de Club van Rome de

aandacht had gevestigd (Embrechts en Taymans, 1976, hoofdstuk 11). .

Ongeveer een kwarteeuw later blijkt allereerst dat het verschijnsel BDL
en MNO niet aan belang heeft ingeboet. Een groot analytisch probleem
blijft dat traditionele handelstheorieén nog altijd het fenomeen MNO
niet geintegreerd hebben. Alleen in de levenscyclushypothese van Ver-
non is er ruimte voor directe buitenlandse investeringen als specifiek
kanaal om markttoegang te verwerven in de maturiteitsfase van produc-
ten (Grimwade, 2001, hoofdstuk 4). De verklaring voor de activiteiten
van MNO wordt nog het best gegeven door het eclectisch paradigma
van Dunning (1993). De bezorgdheid voor nadelige invloeden heeft
plaats gemaakt voor een grote vrees voor delokalisering. Deze vrees
moet voorlopig nog gerelativeerd worden (Cuyvers e.a., 2002, blz. 169).
Verder wordt dikwijls een verband gelegd tussen globalisering en druk
op lonen, arbeidsvoorwaarden en grotere inkomensongelijkheid. Bjj
deze laatste fenomenen wordt momenteel toch nog geconcludeerd dat
de invloed van technologische veranderingen een grotere verklarende
waarde heeft dan internationale handel (Cuyvers e.a., 2002, blz. 171). De
ongerustheid blijft echter aanwezig. De auteurs vragen zich af of de nati-
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onale overheid de hoogte van de Belgische arbeidskosten zal kunnen
blijven compenseren door kwaliteit, opleiding, infrastructuur, een effi-
ciént overheidsapparaat en dergelijke. Het recente voorbeeld van de
sluiting van Philips in Hasselt — na 45 jaar industriéle aanwezigheid —
bewijst dat deze vrees gegrond is. '

4. Buitenlandse handelspolitiek

Voor economen vormt vrijhandel (free trade) het economische optimum
voor de organisatie van handelsbetrekkingen. Specifieke situaties kun-
nen voorkomen, waarbij de nationale overheid het wenselijk acht niet
voor 100% een vrij handelsregime na te streven. Deze situaties worden
door economen onderkend, maar zijn tevens gebonden aan strikte eco-
nomische criteria. In werkelijkheid zullen vrijwel alle nationale staten in
meerdere of mindere mate de vrije handel belemmeren (buiten de uit-
zonderingsgevallen). Dit lijkt paradoxaal: indien vrijhandel een wel-
vaartsverhogend mechanisme is, moet, a contrario, protectie deze wel-
vaart aantasten. Het onderdeel buitenlandse handelspolitiek omvat de
economische theorie van protectie. Deze theorie behandelt de volgende
onderwerpern: (1) traditionele instrumenten van protectie, d.i. douane-
rechten; (2) het ‘nieuwe’ protectionisme in de vorm van niet-tarifaire
belemmeringen; (3) argumenten voor protectie, opnieuw in te delen in
traditionele argumenten en de ‘nieuwe’ argumenten (met o.m. het strate-
gisch handelsbeleid); (4) vrijmaking van de wereldhandel binnen de
vroegere GATT en de huidige WTO.

Al deze thema’s komen uitvoerig aan bod in hoofdstuk 4 (zie ook Cuy-
vers, 1998). Gewoonlijk worden hier nog twee onderwerpen aan toege-
voegd: regionale economische integratie en handelspolitieke problemen
van de ontwikkelingslanden. Deze thema’s worden in dit werk afzon-
derlijk behandeld in respectievelijk hoofdstuk 5 en hoofdstuk 7 (even-
eens gedeeltelijk in 4.5). .

Vrijhandel is geen verworvenheid van het beleid. De strijd tussen voor-
en tegenstanders van vrijhandel woedt heviger dan ooit. De traditionele
tegenstanders zijn de industriéle belangen die de concurrentie willen
beperken (o.m. in de landbouw, textiel en kleding, staal, automobienij-
verheid, elektronica). De tegenstanders van vrijhandel hebben verster-
king gekregen van een disparate verzameling verenigingen zoals
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NGO’s, consumentenverenigingen, milieuactivisten, verdedigers van
mensenrechten, ontwikkelingsorganisaties, kerken, vakbonden enz.
Gezamenlijk treden zij op tegen de ‘globalisering’. De straatprotesten tij-
dens internationale economische bijeenkomsten van het IMF, de Wereld-
bank, de WTO, de EU enz. zijn daar het sprekende voorbeeld van. De
kritiek tegen een vrijere wereldhandel vormt slechts één aspect van de
protestbeweging (zie de recente bijdrage van S. Marysse over globalise-
ring in dit tijdschrift, 2002).

De liberalisering van de handel en de wereldwijde verspreiding van het

model van de ‘vrijemarkteconomie’ hebben tot een ongeziene groei en
welvaart geleid. Dit neemt niet weg dat vrijhandel ingrijpende gevolgen
heeft voor de inkomensverdeling binnen én tussen landen. Er worden
ook verbanden gelegd tussen internationale handel enerzijds en het mi-
lieu en arbeidsvoorwaarden anderzijds. Hoewel deze samenhang door
internationale economen ter discussie wordt gesteld, kan men erkennen
dat de globalisering, in de perceptie van de publieke opinie, in toene-
mende mate als een bedreiging wordt ervaren. Het is de blijjvende rol
van de overheid het proces van liberalisering in goede banen te leiden.

Het huidige debat over buitenlandse handelspolitiek wordt onderzocht
door D. Irwin (2002). Dit zeer leesbare werk behandelt eerst de argumen-
ten van het huidige debat en toetst die vervolgens aan de resultaten van
empirisch economisch onderzoek. Een ander werk, van J. Bhagwati
(2002), overloopt nogmaals alle argumenten pro vrijhandel met een kriti-
sche bespreking van de contra-argumenten van de tegenstanders. Bhag-
wati is ongetwijfeld een van de briljantste verdedigers van vrijhandel.
Het werk bespreekt de naoorlogse ontwikkelingen in de theorie van de
protectie. Die worden dan getoetst aan de relevantie van het beleid. De
conclusie is dat de argumenten pro vrijhandel onverminderd gelden. De
echte of vermeende bezwaren tegen vrijhandel blijken meestal onge-
grond. Meestal wordt handelspolitiek gebruikt om andere doelstellin-
gen te bereiken, waarvoor dit instrument niet of minder geschikt is.
Beide auteurs geven aan welke alternatieve instrumenten moeten wor-
den ingezet om de vooropgezette doelstellingen te bereiken. Protectie is
in het jargon in de meeste gevallen een ‘second best” oplossing (zie ook
Bhagwati, 1998 en 2000).

De GATT is de internationale instelling die in 1947 werd opgericht om
het proces van handelsliberalisering en geordende handelsbetrekkingen
in goede banen te leiden. De basisprincipes en taken van de GATT (in
1995 omgevormd tot World Trade Organisation, WTO) worden bespro-
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ken. Ten slotte wordt ruim aandacht geschonken aan de zopas afgesloten
Uruguay—Ronde (1986 — 1993), waar verstrekkende beslissingen werden
genomen, zoals het opnieuw (geleidelijk) betrekken van 1a{1dbouw en
textiel in het normale WTO-regime. Verder zijn er de belangr}jke akkoor-
den met betrekking tot diensten (GATS), beschermin'g van mte]..lectuele
eigendom (TRIPS) en handelsverplichtingen voor buitenlandse investe-
ringen (TRIM). Ten slotte beschikt de WTO via een procedure. tojc rege-
ling van geschillen (‘dispute settlement’) over een zeer krachtig 1_nstru—
ment om handelsconflicten tussen landen-leden te beslechten (zie ook

Cuyvers en Kerremans, 1997).

Uit een vergelijking tussen het voorliggende boek en het .handboek van
Embrechts en Taymans (1979) blijkt dat er de 1aatste'25 jaar veel meer
aandacht gaat naar de niet-tarifaire handelsbelemmermgen. De traditio-
nele douanerechten hebben in de industrielanden gemiddeld een laz?g
niveau bereikt (3 4 4%). Bepaalde sectoren worden dan weer door U:I’C—
zonderlijk hoge tariefmuren beschermd. (voor Europa, zie Messerlin,
2001, blz. 22-23). De niet-tarifaire belemmeringen,udafirfantegen, hebben
een hoge vlucht genomen. Voorbeelden zijn de vrijwillige exportbeper-
kingen, het misbruik van de dumpingwetgeving dqor de VS en de. EU,
de toepassing van allerlei administratieve en technische voorschriften.

De meeste argumenten voor protectie werden al ui’fvoerig in c.ie 19de
ceuw ontwikkeld (en weerlegd, Irwin, 1996). In de jaren tachtig werd
een nieuwe argumentatie ontwikkeld onder de naam ’s.tra.teg.lsche han-
delspolitiek’. Er werd gesteld dat overheidsinterventie in imperfecte
markten onder bepaalde voorwaarden wél welwaartsverhogend kan
werken. Een aantal economen hebben op basis van dit debat hun weteg—
schappelijke naam kunnen vestigen (bv.T. l?rander, B. Spenc.:er, k. Kr:;g—
man). De conclusie luidt echter dat “strategisch handelsbeleid noch the- -
oretisch noch prakiisch te verantwoorden is” (Cuyvex.?s e.a., 2002, blz.
231). Het kwaad is echter geschied, omdat niet-economisch gesc.hoplden
(waaronder vele politici) maar al te graag de noodzaak van een nationale
industriepolitiek zullen bepleiten, gebruikmakend van het zfu:gument dat
bepaalde sectoren van ‘strategisch belang’ zijn voor de natl.onale econo- '
mie. In de praktijk hebben de meeste interventies van dit type in de
meeste landen geen blijvend resultaat gehaq of zijn ze zelfs faliekant
afgelopen (voor een grondige behandeling zie Buelens, 1997).

Bij de niet-tarifaire barriéres wordt de wetgeving op dumping als voor-
beeld genomen. Dumping betekent dat een producent op de buiten-
landse markt goederen aanbiedt tegen een prijs die lager is dan op de
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binnenlandse markt. Indien het invoerland kan aanfonen dat duglpltng-
praktijken worden toegepast die ernstige ‘econormsche- schade :Iel:
brengen (of dreigen toe te brengen) aan de b@eﬂmdse mvoerverlv v
gende industrie, dan mMoOgen antidumpingheffingen worden opge e§ .
Uiteraard dient daarbij een hele juridische procedure te W\c;r eIl
gevolgd. Art. 6 van de GATT heeft betrekking_ op deze _I.)rocech?re. a;nul
economisch standpunt is er slechts één sit.uatlne waarbij dx_;\mpfng " 1:een
schadelijke praktijk wordt erkend, namelijk bij roofd@pmg (‘pre aﬂ(;rf};
dumping’). De buitenlandse producent probeert dan via eent agressi

prijspolitiek de binnenlandse markt te veroveren om achteraf monopo- -

lierente te kunnen verwervern. n de praktijk komt deze situatie zelden
(of nooit) voor. De meeste gevallen van dux.nping kunnen V_erklaard 11;:01:—
den door een politiek van prij sdﬁerenﬁahe tussen gescheiden markten.
In markten met meer concurrentie (bijv. het buitenland) za%i men een
lagere prijs aanrekenen dan op de bkmeﬂapdset markt, Waard e CO?C;'In
rentie minder speelt. Op die manier max:mahse.e?rt de producen ”klj
totale winst. Dit heeft weinig te maken met oneerh]k_e handelsprakiij Zn
waaronder dumping gerekend wordt. De econc?rmsche grond var'l.f 1e
antidumpingwetgeving in de industrigle landen is dan.ook zeael: twijfel-
achtig, omdat niet wordt gespeciﬁceerd of er al dan niet sprake 18 vax;
roofdumping (Kerr, 2001). Zoals eerder vermeld is deze wetgeving We
conform de WTO-overeenkomst.

In het handelsbeleid van de meeste industriéle landen, voc?ral de Vgr—
enigde Stafen en de Buropese Unie, en in toenemenc:le mate in soixiimge_
ontwikkelingslanden, stelt men vast dat het.gebrulk van de ;n ﬁucir}t_
pingprocedure toeneemt. Specialisten beyes’nggn dat 1anden. ’c.etl o

vaardig toegeven aan de druk vanuit de industrie met protectionishische
doeleinden. Douanerechten zijn dan wel 1aag,. maar het belang van
andere vormen van protectie neemt foe (Messerlin, 2991, blz. 347—36:1,( en
‘ook Tharakan, 1995). Een ander voorbeeld van onc?_erh]ke handelsp; d;x]—
ken zijn exportsubsidies. Antisubsidieheffingen zgn wel 1t?eter verdedig-

baar.

5. Regionale economische integratie,

Hoofdstuk 5 is gewijd aan de argumenten pro en cor‘ltra rggi'onale inte-
gratie, voornamelijk vrijhandelszones en douane-uries. ]?1’: deel wordt
afgesloten met een beknopte schets van de Buropese Unie.
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Handelseconomen zullen verdedigen dat unilaterale vrijmaking van de

" puitenlandse handel, zoals doorgevoerd door Groot-Brittannié in de

" 19de eeuw, voor een land een zinvolle optie is. In de praktijk wordt het
afbouwen van handelsbelemmeringen ten onrechte als een ‘concessie’
beschouwd waarvoor wederkerigheid gegist wordt. Dit gebeurt in het

kader van multilaterale handelsbesprekingen onder toezicht van de
WTO.

Regionale integratieakkoorden omvatten een beslissing tot volledige
liberalisering van de handel tussen de leden. Er ontstaat daardoor een
discriminatie in de behandeling tussen leden en niet-leden. In art. 24 van
de GATT-overeenkomst (nu WTO) wordt de toestemming gegeven voor
het afsluiten van vrijhandelszones en douane-unies. Dit artikel aan-
vaardt dat, onder bepaalde voorwaarden, een uitzondering wordt
gemaakt op het fundamentele WTO-principe van non-discriminatie.

Vanuit economisch standpunt wordt gesteld dat dit soort discriminatie
leidt tot handelscreatie (positief) maar ook tot handelsverlegging (nega-
tief). Regionale integratie is dus niet per se positief — hoewel dat in de
praktijk nogal blijkt mee-te vallen.

Een fundamentele vraag, waarover de specialisten van mening verschil-
len, is te weten of deze akkoorden een tussenstap zijn naar meer han-
delsliberalisering op wereldvlak, ofwel leiden tot meer protectionisme
tussen handelsblokken (in het jargon ‘building ‘blocks” of ‘stumbling
blocks”). In de praktijk komt het hierop neer dat handelsblokken intern
liberaliseren (zoals bijv. de NAFTA, de EU), maar extern ten opzichte
van elkaar en derden een meer protectionistische koers gaan varen. De
uitdrukking ‘Fort Europa’ ontleent aanvankelijk hieraan haar betekenis.
Vanuit de theorie beschouwt men regionale integratie alleszins als een
‘second best’ strategie voor de vrijmaking van de handel.

Een voorbeeld waarbij regionale handelsliberalisering duidelijk is ont-
spoord, is het omvangrijke en ingewikkelde netwerk van preferentiéle
handelsakkoorden die de EU heeft afgesloten met meer dan 100 landen
in de wereld. De grafische weergave van die handelsrelaties lijkt inder-
daad op wat Bhagwati noemt ‘een kom spaghetti’ (2002, blz. 114). Dege-
lijke economische criteria zoals non-discriminatie en transparantie zijn
hier ver te zoeken. (Dezelfde negatieve opmerking kan men maken over
het gemeenschappelijke landbouwbeleid van de EU.)
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Positieve verwezenlijkingen van de Europese integratie zijn de een-
heidsmarkt en de eenheidsmunt. Of de Europese instellingen zich nu
verder ook nog moeten inlaten met alle mogelijke aspecten van het leven
van de burgers in de nationale staten, is een andere kwestie. De regel-
drift van ‘Europa’ zal wellicht niet door alle burgers ‘even enthousiast
worden onthaald. De legitimiteit van deze Europese interventies wordt
niet door iedereen geaccepteerd.

In een handboek over internationale economie wordt de Europese inte-

gratie traditioneel summier behandeld. Voor een beperktere of meer uit- -

gebreide behandeling van-de Europese integratie, zi ievelij
gratie, zie respectievelijk
Naert (1999) en Pelkmans (2001). F =

6. Internationale macro-economie

De macro-economie bestudeert de mechanismen die de overheid in staat
stellen via budgettaire en monetaire instrumenten tegelijkertijd volle-
dige tewerkstelling en prijsstabiliteit te bereiken. Sedert J.M. Keynes in
1936 de grondslag legde van de inkomenstheorie, vormt de stabilisatie-
opdracht van de overheid de hoeksteen van het macro-economisch be-
leid. In een open economie worden de te bereiken doelstellingen van de
overheid verruimd met de noodzaak dat de betalingsbalans in even-
w%cht is en dat wisselkoersen stabiel zijn. Dit zogenaamde externe even-
wicht staat tegenover het interne evenwicht. In essentie behandelt het
monetaire of macrodeel van de internationale economie de interactie
tussen externe en interne macro-economische variabelen. Tevens wordt

or}derzocht op welke wijze de overheid simultaan extern en intern even-
wicht kan bereiken.

De internationale macro-economie wordt gekenmerkt door een grote
verscheidenheid van economische modellen. Voor de beleidsmakers
bestaat de kunst erin te weten welk model het relevantst is voor een
gegeven situatie. De macro-economische interdependentie wordt geana-
lyseerd aan de hand van een veelheid van partiéle modellen, die elk een
deel van de economische realiteit bestuderen. Bepaalde miodellen con-
centreren zich op de relatie tussen de lopende rekening van de betalings-
balans en het binnenlandse economisch evenwicht, hetzij bij vaste wis-
selkoersen, hetzij onder een regime van zwevende wisselkoersen.

De realiteitswaarde van de theorie wordt groter indien men tevens kapi-

taalbewegingen in de modellen opneemt, gaande van zeer kleine bewe-
gingen tot de hypothese van perfecte kapitaalmobiliteit. Het macro-
aconomisch beleid beschikt over de traditionele instrumenten: budget-
taire en monetaire politiek (de ‘bestedingsveranderende’ of ‘expenditure -
changing policies’). De overheid kan ook de wisselkoers als instrument
aanwenden, hetzij door te kiezen voor een regime van zwevende wissel-
koersen, hetzij door in een regime van vaste wisselkoersen muntaanpas-
singen door te voeren (devaluatie /revaluatie, of ‘expenditure switching
policies”). ’

De voor- en nadelen van de twee types van wisselkoerssystemen zijn in
de literatiur uitvoerig vergeleken. In de periode van het Bretton-
Woodsstelsel van vaste wisselkoersen, tot begin jaren zeventig, woedde
er tussen economen een heftig debat over de superioriteit van zwevende
wisselkoersen; o.m. M. Friedman was daar een groot voorstander van.
Na 1973 is de wereld uit noodzaak overgestapt op een regime van zwe-
vende koersen — weliswaar mede gestuurd door de monetaire autoritei-
ten, het ‘beheerst zweven’. Ex post is gebleken dat de voordelen van een
grotere flexibiliteit door de voorstanders overschat werden (bijv. onaf-
hankelijkheid van het binnenlands beleid tav. externe schokken).
Anderzijds is ook uitgekomen dat de voorspelde nadelen van zwevende
koersen (o.m. grotere onstabiliteit) ook niet altijd werden waargenomer.
Ten zekere consensus leidt tot de conclusie dat voor relatief kleine, open
economieén het regime van vaste wisselkoersen de voorkeur verdient.
Anderzijds blijken flexibele wisselkoersen superieur te zijn voor relatief
grotere en gesloten economieén. De Verenigde Staten en Japan behoren
tot de laatste categorie. Individuele Europese landen behoren veeleer tot
de eerste categorie en hebben er dus voordeel bij te kiezen voor vaste
wisselkoersen. De Europese economie als geheel is dan weer vergelijk-
baar met de tweede groep landen. Deze vaststelling verklaart waarom .
de meeste EG-landen na 1973 gekozen hebben voor vaste wisselkoersen:
het EMS-systeem vanaf 1979, dat in 1999 uitgemond is in de EMU. Bin-
nen de zone waren (zijn) de wisselkoersen vast (in de EMU ‘definitief’).
Maar de wisselkoersen van de Europese munten zweefden ten opzichte
van o.m. de dollar en de yen. In het huidige systeem bestaan er intern
uiteraard geen wisselkoersen meer, terwijl de euro een zwevende munt
is ten opzichte van de rest van de wereld. ‘

De introductie van de euro in Europa was begin jaren zestig uiteraard
een verre droom. Toen werd door R. Mundell het concept van de ‘opti-
male muntzone’ geintroduceerd. Zwevende wisselkoersen voor alle
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individuele munten werden niet wenselijk of haalbaar geacht. De vraag
rees welke criteria relevant waren om groepen landen (of regio’s) te
identificeren tussen welke de wisselkoersen het best permanent vast
zouden zijn. De gezamenlijke koersen (of eventueel de eenheidsmunt)
zouden dan zweven ten opzichte van niet-leden. De belangrijkste voor-
waarden waren: (a) grote mobiliteit van de productiefactoren arbeid en
kapitaal binnen de zone; (b) structurele gelijkenissen of convergentie
tussen de leden; (c) codrdinatie van de budgettaire en monetaire politiek.
Toen de Europese Gemeenschap eind jaren tachtig besliste de EMU op
de sporen te zetten, werden eerst de zogenaamde criteria van Maastricht
vastgelegd. Het vervullen van de opgelegde voorwaarden was noodza-
kelijk om de economische convergentie te realiseren (voorwaarde (b)). Er
werd ook beslist een Europese Centrale Bank op te richten, die de cen-
trale monetaire politiek zou vastleggen (voorwaarde (c)). De resterende
voorwaarden zijn slechts gedeeltelijk of niet vervuld: de arbeidsmobili-
teit in Europa is veeleer klein, en een centrale Europese fiscale bevoegd-
heid is niet aanwezig. Sommige Europese en vele vooraanstaande Ame-
rikaanse economen stonden aanvankelijk dan ook zeer sceptisch tegen-
over de kans op welslagen van het project (Salvatore, 1997). De grootste
bedreiging voor het systeem zijn ‘asymmetrische’ schokken, bijv. wan-
neer sommige landen worden getroffen door een recessie en andere niet.
De ECB staat dan voor een dilemma: een expansief geldbeleid is wense-
lijk voor de landen in recessie, maar wellicht niet wenselijk voor de
andere landen, bijv. wanneer er inflatiegevaar is. Een autonome natio-
nale monetaire politiek of een wisselkoersaanpassing (devaluatie) is uit-
gesloten in het land in recessie. De andere aanpassingsmechanismen,
mobiliteit van arbeid tussen landen en/of loonflexibiliteit, zijn niet of
weinig aanwezig. Mechanismen van budgettaire transfer tussen landen
zijn evenmin ontwikkeld. (De budgettaire ruimte van de Europese Unie
is te klein om die rol waar te nemen.) Het debat heeft zich dan verlegd
naar de vraag in welke mate dit gevaar een reéle bedreiging vormt voor
de EMU. Er blijken overtuigende argumenten te zijn om de kans op dit
scenario te minimaliseren. Voor een grondige en tevens zeer leesbare
analyse van deze problematiek, zie De Grauwe .(2000).

Dit deel wordt afgesloten met een bespreking van de structuur en de
taken van het Internationaal Muntfonds (IMF) sedert zijn oprichting na
de Tweede Wereldoorlog. Ook wordt uitgelegd waarom het Bretton-
- Woodssysteem van vaste wisselkoersen in de periode 1971-1973 ten
einde kwam en vervangen werd door het huidige hybride systeem van
diverse wisselkoersregimes (zie verder Cuyvers en Kerremans, 1997).
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Wat in dit deel ontbreekt, is een systematische bespreking van de wer-
king en de functies van de wisselmarkt. Welke economische agenten
opereren op die markt? Welke functies worden daarbij vervuld (bijv.
hedging, arbitrage)? De rol van de speculanten is op deze markt van zeer
groot belang, vooral dan op de termijnmarkt. Onder bepaalde econo-
mische voorwaarden kunnen zij het wisselkoersregime grondig oni-
wrichten. De compenserende rol van de monetaire autoriteiten is niet
altijd voldoende krachtig om het tij te keren. Verder ontbreekt een
bespreking van de rol van de eurodeviezenmarkt. Ten slotte ontbreekt
een historische schets van het internationaal monetair systeem vo6r de

~ Tweede Wereldoorlog. Het Bretton-Woodssysteem moet bekeken wor-

den tegenover de voorgaande systemer: de gouden standaard (ca. 1850-
1914) en de tussenoorlogse periode (1918-1939). De periode van het

- interbellum werd in sterke mate gekenumerkt door monetaire onstabili-

teit. Het Bretton-Woodssysteem probeerde de vaste wisselkoersen van
de periode van de gouden standaard te behouden, zonder de rigiditeit
van het systeem te moeten ondergaan.

7. Handel, internationalisatie en ontwikkeling

In het zevende en laatste hoofdstuk behandelen de auteurs het ontwik-
kelingsvraagstuk in een ruimere context dan gewoonlijk het geval is in
handboeken internationale economie. De grote expertise van de
Antwerpse universiteiten in het ontwikkelingsvraagstuk en -beleid ver-
Klaart deze belangstelling. De UFSIA had een Centrum Derde Wereld en
aan het RUCA was er het College voor de Ontwikkelingslanden (in hun
vroegere benamingen; deze twee instellingen zijn opgegaan in het Insti-
tuut voor Ontwikkelingsbeleid en _Beheer (IOB) van de Universiteit
Antwerpen).

In het handboek van Embrechts en Taymans (1976, hoofdstuk 10) werd
aan dit thema eveneens ruim aandacht geschonken. Zoals ook geldt voor
de MNO, is dit een domein waar zich de afgelopen 25 jaar grote verande-
ringen hebben voorgedaan. Er zijn grote verschuivingen geweest in fie
perceptie van de mogelijke verklaringen van economische onderontw*—
keling. Dat geldt eveneens voor de evolutie van het ontwikkelingsbeleid
sedert de jaren zeventig. De handelspolitieke problemen zijn nagenoeg
dezelfde gebleven. Het handelsbeleid in de ontwikkelingslanden zelf
heeft wel een grote ommezwaai doorgemaakt.
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In 1976 werd onderontwikkeling nog verklaard in termen van allerlei
vicieuze cirkels van armoede en staghatie. De toenmalige referentie was

" G. Myrdal (Nobelprijs Economie 1974), die beweerde “dat de bestaande
internationale‘handelsstructuren de ongelijkheid steeds groter maakten”
(Embrechts en Taymans, 1976, blz. 304). Sommige argumenten van de
antiglobalisten zijn dus blijkbaar niet zo nieuw! Andere elementen van
diagnose blijven onverminderd gelden: tekort aan essentiéle productie-
factoren en een hoge bevolkingsgroei, maar ook politieke onstabiliteit en
een ondoelmatig sociaal en economisch beleid van de ontwikkelingslan-
den zelf. Ten slotte spelen niet-economische factoren een niet te onder-
schatten rol. Een algemeen verklaringsmodel is nog niet voorhanden.
Pogingen om zulk een analyseschema te ontwikkelen zijn vooral geba-
seerd op de werken van A. Sen (Nobelprijs Economie 1998).

Het ontwikkelingsbeleid voér de jaren zeventig werd geinspireerd door
het exportpessimisme van H. Singer en R. Prebisch. Zij stelden dat ont-
wikkelingslanden een systematische daling van hun ruilvoet zouden
ondergaan. Een naar binnen gericht industrialisatiebeleid zou die struc-
turele benadeling kunnen doorbreken. De meeste ontwikkelingslanden
opteerden dan ook voor een strategie van industrialisatie via importsub-
stitutie. De resultaten waren aanvankelijk gunstig, maar leidden uitein-
delijk tot stagnatie. De nieuwe orthodoxie, die zich in de jaren zeventig
ontwikkelde, leidde op handelspolitiek vlak tot een heroriéntering van
de economie naar toenemende liberalisatie en integratie in de wereld-
economie. De internationale economische instellingen IMF, Wereldbank
en WTO waren ook belangrijke gangmakers in dit proces. De antigloba-
listische beweging kan misschien verklaard worden als een reactie op

een te verregaande en/of snelle liberalisering in de ontwikkelingslan-
den.

In het handboek van 1976 werd uitvoerig (6 blz.) geschreven over
UNCTAD IV. Op de VN-conferentie van 1974 probeerden de ontwikke-
lingslanden de economische machtsverhoudingen te wijzigen met het
oog op een herverdeling van de economische welvaart en expliciete
armoedebestrijding. Daartoe werd een eisenpakket van maatregelen
voorgesteld onder de hoofding ‘Nieuwe Internationale Economische
Orde’” (NIEO). In 2002 is de NIEO een voetnoot in de geschiedenis. Er
werd zeer weinig gerealiseerd van dit eisenpakket. Ontwikkelingslan-
den kiezen er nu veeleer voor om in en via de bestaande internationale

economische instellingen hun rechtmatig aandeel in de welvaart te ver-
dedigen.
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‘Oude’ handelspolitieke problemen zijn gebleven, zoals de. ?@tabmteit
van grondstoffenprijzen en daaraan gekoppelf:? de o?stablhteﬁ ‘;ii d.e
exportopbrengster. Grondstoffenakkoorden bh]kgn niet (lang) t? Ct.l-
oneren. Het proces van de seculaire Versle?htermg van de ruilvoet is
blijkbaar nog niet gestopt (Berlage en Vandille, 1995).

taal nieuw probleem was het uitbreken van de intem.ationale
]szcel?ufgencrisis (198%—1992). De schuldenberg van de onmikkehngslan—
den werd veroorzaakt door de twee olieschokken van de OPEC in de
jaren zeventig. De recyclage van de petrodollars van .de OPEC naar de
ontwikkelingslanden via het westerse ban'ksystegm leidde toteen sterke
aangroei van de externe schuld van de ontwikkehngslar}defn bij commer-
cigle banken. Toen de wereldeconomie begin jaren. t:':l(‘htlg in een langdu-
rige recessie terechtkwam, werd de financiéle posfaej van de n.leeste ont-
wikkelingslanden onhoudbaar. In augustus 1982 wierp Mexico de lont
in het kruit. Dankzij het kordate optreden van het M, de' Wereldba.nk
en de Amerikaanse Federal Reserve kon een ﬁnanuél.e meemtor@g
worden vermeden. Vanaf het einde van de jaren neg.ent%g herhaalt z1(j.h
een soortgelijk scenario door de financile debacles die z1c.h. Yoordoen in
7uidoost-Azié (voornamelijk Thailand, Zuid-Korea, Male.1s1e er.LHIndone-
5i8), alsook in Brazilié en Rusland. Find 2001 was er de f}I}?nm(ile crash
in Argentinié. Zuid-Amerikaanse buurlanden, o.m. Brazilig, krijgen het
ok moeilijk. .
IODe initiatie]ven tot schuldverlichting van de armste ontwikkelingslanden
worden eveneens besproken. In al deze ontwikkelingen spe’elt het IIVIF
meestal de rol van ‘redder’ maar soms die van ‘boosdoener’. Het b_a51s—
recept van de industrielanden en het IMF om ﬁnancfel.e en economische
crisissen aan te pakken vanuit de zogenaamde Washmgtqn CO?\SQIISFS
wordt in de betrokken ontwikkelingslanden politiek en sociaal melzt altijd
positief onthaald. Soms zou men geneigd zijn te spreken over het ‘econo-
rmisch fundamentalisme’ van het Westen. Deze aanpak vormt eveneens
een voedingsbodem voor antiglobalistisch sentiment. Vf)or een kritische
_benadering van het IMF-beleid ten opzichte van ontwikkelingslanden,
zie Stiglitz, 2002.

Als laatste thema bespreken de auteurs de ontwikkelingssar.nenwerkmg:
ontstaar, motieven, soorten. De ontwikkelingssamenwerkmg .zoals we
die tegenwoordig kennen, is maar gestart m het be.:.gin van de jaren fo
tig. De Belgische ontwikkelingssamenwerkl-ng krijgt een afzonderlijke
bespreking. De fundamentele vraag is de impact van deze hulp (op
wereldvlak 58 miljard USD in 2000). De meerderheid van de weten-
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schappers, politici en NGO's stelt zich kritisch op. Radicale critici bewe-
ren dan weer dat de bestaande ontwikkelingssamenwerking de ongelijk-
heid - zowel binnen als tussen landen — veeleer vergroot dan verkleint.
Deze samenwerking zou ook niet leiden tot duurzame ontwikkeling,
omdat nauwelijks aandacht wordt besteed aan zinvol milieubeleid
(Cuyvers e.a., 2002, blz. 503-504).

Als afsluiting moet men toch opmerken dat in een aantal opzichten de
levensomstandigheden in ontwikkelingslanden verbeterd zijn, bijv. op
het vlak van gezondheid en onderwijs. De inkomensarmoede blijft ech-
ter groot, en de inkomensongelijkheid in de wereld neemt toe. In vele
ontwikkelingslanden is het milieu er de voorbije decennia ook aanzien-
lijk op achteruitgegaan.

Als eindbeoordeling stellen de auteurs dat de huidige situatie van de
ontwikkelingslanden niet in de eerste plaats en niet uitsluitend mag
worden toegeschreven aan het slecht functioneren van het wereldecono-
misch systeem. Alleen voor bepaalde perioden en bepaalde landen gaat
die stelling wellicht op. In de meeste ontwikkelingslanden hebben bin-
nenlandse dominante groepen de voorbije dertig jaar voldoende autono-
mie verkregen, zodat zjj als de hoofdverantwoordelijken voor de hui-
dige toestand in hun land gezien moeten worden (Cuyvers e.a., 2002,

blz. 504). Op die manier nemen de auteurs stelling tegen de antiglobalis-
ten. ,

8. Afronding en besluit

A. Doelgroepen van het boek

Volgens de auteurs richt het boek zich tot verscheidene doelgroepen,
gaande van studenten economie (of toegepaste economie) tot postgradu-
aatstudenten in de internationale politiek en toekomstige kandidaat-
diplomaten. In principe zou er geen speciale voorkennis in de economie
vereist zijn. Daarover is enig voorbehoud op zijn plaats. De twee kernde-
len van het boek, hoofdstuk 2 (Theorie van de internationale handel) en
hoofdstuk 6 (Internationale macro-economie), vereisen een goed begrip
van en een degelijke inleiding in de economie, zowel micro- als macro-
economie. Dat geldt gedeelteliik ook voor hoofdstuk 4 (Internationale
handelspolitiek). Ongeveer de andere helft van het boek is dan wel vlot
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lifk voor iedereen die wil weten hoe internationale .econorme
E;gc;'rcl)l;eee}rt en geinteresseerd is in de internationale econormsch(e) rela-
ties. Hierbjj denken we vooral aan hoofdrc,tuk 3 over DBI en MNU, aan
hoofdstuk 5 over regionale economische integratie 11}c1u51ef de E 4, aan
de argumenten voor protectie en de rol van de WTO in hoofdstuk 4, aan
de EMU en de werking van het IMF in hoofds’tulf 6, en ten slgﬁe.aap
hoofdstuk 7 over de relatie tussen handel en ontwikkeling. In die Czhm is
het correct dat studenten met uiteenlopende achtergrond en verwa tin-
gen met vrucht dit boek ter hand kunnen nemen. Maar h?t is in eerste
instantie geschreven als handboek (op licentlemve.eau) bij hef college
internationale economie aan de faculteiten Economie en Bedrijfskunde
en de handelshogescholen.

B. Plus- en minpunten

De pluspunten zijn reeds uitvoerig aan bod gekomen. Het is een volledig
nieuw handboek, dat qua inhoud, stijl en vo]ledighe?ld eer.x uitstekende
aanwinst vormt voor het onderwijs op universitair niveau in ons taalge-

bied.

Zo er al minpunten zijn, reflecteren zij meestal persoonlijke preferenties
van de lezer. Een aantal traditionele thema’s. werden niet opgenome;l,
zoals bijvoorbeeld migratie {en ‘brain dram’).' Verder ontbreekt de
behandeling van het speciﬁeke—factorenmodel in hogfdstul_( 2 en de
curodeviezenmarkt in hoofdstuk 6. Andere thema’s krijgen niet de aan-
dacht die ze verdienen. Zo was bijvoorbeeld een meer exhausﬂeYi
behandeling van de structuur en werking van de wisselmarkt Wer;ze.zh(]i
geweest (naar analogie van de betalingsbalans). Ar’u%er voorbeeld: de
historiek van het internationaal monetair systeem vOOIr de‘ Tweede We-
reldoorlog ontbreekt. Ten slotte hadden de auteurs de re.lahe tussen ec.c;—
nomische groei en internationale handel meer §ystemansd1 kun;&(en u :
diepen. Al bjj al kan men deze opmerkingen mfet a]s gchte tekortkomin:
gen bestempelen. Anderzijds zijn bepaalde 1.11twe1dmgen opgenomlen
die voor een handboek op licentieniveau wellicht beter waren weggela-
ten.

Er ontbreekt een samenvatting na elk hoofdstuk. Empirisc]':.t illustratief
materiaal is ruim aanwezig. Het boek bevat een voortreffeh!k trefwoor-
denregister, een namenindex en een nuttige lijst van afkortingen S;lc;o:
niemen). Ten slotte wordt ook verwezen naar jaarrapporten en statistie
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ken van belangrijke internationale economische organisaties (EU, OESO,
IMF, UNCTAD, Wereldbank en WTO),' Aan deze lijst van instellingen
zou men ook het jaarverslag van de Bank voor Internationale Betalingen
(Bank for International Settlements, of BIS) kunnen toevoegen. Dit jaar-
verslag kan nuttig zijn voor de evaluatie van de internationale monetaire
economie. Het bevat eveneens statistieken over kapitaalbewegingen en
de internationale financiéle markten.
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